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中文书名：《创新的优势》
英文书名：Innovative Edge
作    者：Gini Graham Scott 
出 版 社：iUniverse
代理公司：Changemakers Productions/ANA
页    数：100页

出版时间：2008年12月
代理地区：中国大陆、台湾

审读资料：样书
类    型：励志
内容简介：
无论在商业或者日常生活中，别有新意的想法通常会决定事情的成败，或者让事情取得更非凡的成功。心象练习及案例剖析有助于“开启”读者的左右脑，激发读者的创造力及创新力，剔除读者脑中那些陈腐的设想，将困难转化为机遇，并找到更为有效的思考方式及行动方法。
本书议题包括：

· 运用自己的创造力及创新力
· 将创新想法变成生活中的一部分
· 发挥创造力，提出别具一格的想法
· 不断地改善自我，提升自我
· 克服一切因新理念而产生的焦虑及消极态度
· 充分享用自己的创造力

· 开发自己的内在能力

· 利用获取信息的4种方式

· 集思广益，直至成功

· 将想法付诸于行动

· 解决问题，做出决定

· 提高自己的技术水平

· 用内心演练提升自我

· 更多更多

作者简介：
基尼·格雷厄姆·斯科特(Gini Graham Scott)博士, ，著名作家，咨询顾问，演说家，研讨会领军人物，她专门研究商业关系，同事关系，职业发展及个人发展等领域。她创立了Changemakers，并出版了50多部主题各异的著作。基尼博士近期出版的关于商业关系，职业发展及市场营销方面的作品包括：《撒谎游戏》（Playing the Lying Game），《给自己做公关的秘诀》（Top Secrets for Doing Your Own PR），《想要它,看到它,得到它!》（Want It, See It, Get It!），《分歧，争执，一争到底》（Disagreements, Disputes and All-Out War），《30天内变成记忆超人》（30 Days to a More Powerful Memory），《工作中人际关系的生存指南》（A Survival Guide for Working With Humans and Working with Bad Bosses），《与坏老板共事的生存指南》（Working with Bad Bosses），《营销聚会》（Let's Have a Sales Party），《在多层次信息网络营销中取得成功》（Success in MLM），《网络营销》（Network Marketing），《人员推销》（Personal Selling）以及《打造成功的销售团队》（Building a Winning Sales Team）。基尼曾接受著名媒体采访，其中包括：《早安美国》（Good Morning America），《奥普拉脱口秀》（Oprah），Montel Williams及CNN（美国有线电视新闻网）等。
想更多的了解基尼博士，请直接登录她的个人网站：www.ginigrahamscott.com 。
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