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内容简介：

这是一个关于创业的商业寓言，教你如何成功创建一个企业，当你想把它卖掉时不会有任何的牵绊。
按照约翰•沃瑞劳的观点，创业者易犯的最大的错误就是：他们会建立一个过于依仗于他们自己的企业。由此，当要把企业卖掉时，即使这个企业是盈利的，买家依然会怀疑这个企业未来是否还能够继续存活下去。

为了证明这个观点，沃瑞劳创造了一个虚拟的小企业主：埃里克斯，他正在努力把自己的广告代理公司卖掉。埃里克斯找到了他的世交泰德，泰德是一位创业者，他鼓励埃里克斯努力使自己的企业达到以下三个标准，就能够将企业成功卖掉：

可教性：重点专注于那些你能够教会你的员工、让他们能够传递给客户的产品和服务

有价值性：至少在一个领域努力做的比任何竞争对手都好，从而避免价格战

可重复性：通过产品的特别设计，让客户不得不反复购买，从而产生经常性收入
作者简介：

    约翰•沃瑞劳（John Warrillow）曾创建过四家公司，并均成功退出。现在，他是一名炙手可热的演说家、天使投资人。他是创业家信息门户网站 Inc.com和华尔街日报在线WSJ.com 的供稿人，专门撰写关于中小企业的文章。更多信息，请访问官方网站：builttosell.com。
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