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内容简介： 

这本蓝皮书为快速制定可行性市场营销方案做出了step-by-step的详细指导方案！

好的市场营销方案能够辨别企业的定位，目标及达到目标的方法。许多公司认为他们已经拥有了这种方案，但实际上他们有的只是一种预算，一个销售目标或者一种辩解。

有什么解决方法吗？依照Paul Kurnit和Steve Lance，这并不是把某些千篇一律的方案拿过来当作自己的用，或者把前几年的方案拿出来重新使用的问题。他们的看法远比这些有效多了：量体裁衣，用公司内部的智慧制定适合自己的新鲜完善的方案。

两位作者阐述了如何让市场营销，市场研发，调查，销售，金融，法律及高级管理中的各个主角间的合作进行最大化。当大家将自己的知识、见解充分结合后，品牌定位，目标顾客，竞争策略等关键要素就会变得清晰。

这本蓝皮书方便实用，无论公司规模大小，这都是部权威的工具书。

作者简介： 

保罗·库尼特（Paul Kurnit） 和 史帝夫·兰斯（Steve Lance），PS Insights 公司创始人，PS Insights是一家咨询顾问公司，帮助各公司促进团队建设，提高动态增长。Kurnit为孩之宝（Hasbro），美国宝洁 (Proctor&Gamble)，美国运通（American Express）及卡夫（Kraft）等许多知名公司制定了不同的营销计划。另一位作者Lance, 曾与人合著过《广告小蓝皮书》，是一位有着30年广告及市场营销经验的老手，一流的广告文案及创意总监。
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