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[bookmark: OLE_LINK5][bookmark: OLE_LINK6]内容简介：


[bookmark: _GoBack]        这部指南包罗万象，转化你的认知结构，改善你的销售技能。作者是销售博客作家、演说家和咨询顾问，一颗冉冉上升的新星。
 
      极少数销售人员获得了极大的成功，其他人只能辛辛苦苦地交易。原因何在？他们的产品更受人欢迎？他们的客户要求更低？都不是。原因在于顶尖的生产者有正确的理念，不断向他们的公司和客户输出。
 
      安东尼·伊安纳里诺白手起家，建树了令人敬畏的事业，然后从事博客、咨询和演讲业务，致力于帮助其他人。他的基本主题是：几乎所有推销人员只要掌握了正确的认知结构和技能系统，都能大获成功。他将销售的必要元素提炼成十九个策略，包括：

      自律：这是销售成功的最关键因素，也是最困难的步骤。自我训练的第一步，从每天的练习清单开始。你应该把最终目标拆开，变成许多可以操作的步骤。例如每天找三个潜在客户，向公众履行你的承诺。

      商业头脑：仅仅了解你的产品，这是不够的。销售人员必须了解整个商业环境和普通商业技能。最重要的是，你的客户就是商人。你要向他们推销，就要证明自己能够像商人一样思考。

      收工结穴：销售成功，不仅是最终的购买承诺。这一路上还有一系列更小的承诺。你要让潜在客户承诺，就要增加产品到价值。方法就是深刻理解客户的需要，清楚认识客户的愿景。

     伊安纳里诺的书对销售新手和老手都大有用处。新手怀有自己的销售成功梦。老手则想返回基础，争取达到新高度。这是一部名副其实的销售之书。你有了这部销售指南，就用不着其他的书了。
·          

作者简介：

    
    
安东尼·伊安纳里诺（Anthony Iannarino ）是国际闻名的演说家、销售领袖和销售团队训练师。他的博客 www.thesalesblog.com  每天更新。他向全国的销售组织发表演说，部分时间在首都大学管理和领导能力学院（ Capital University’s School of Management and Leadership）教学。
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