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内容简介：
这是第一本讨论高级咨询所面临的具体需求和挑战的书，他们从事非常复杂的项目，必须赢得组织中最高级别的领导的信任。
高级顾问需要与日常咨询不同的专业知识和个人资格。高级顾问与高层管理团队一起处理复杂的问题，如战略、组织设计、合并集成、数字颠覆、文化变化和系统范围的转换。虽然新手咨询师经常被给予一个剧本来遵循，但高级顾问需要发明方法来充分利用他们与客户合作带来的机会。
高级顾问既是一门科学，也是一门艺术；你是谁和你做什么一样重要。比尔·帕斯莫尔（Bill Pasmore）利用他作为一个顾问和顾问老师四十年的经验，向读者展示了如何看待不明显的可能性，进行分析，以支持更全面的工作的价值，建立能够产生更深层次信任的关系，适应不断变化的环境，并授权团队成员在保持对约定的全面控制的同时采取独立的行动。本书以生动的现实世界为例，而且还包括一个自我评估来衡量你的进步，这本书会让你在公司里晋升到更高的职位或建立一个成功的独立实践。
作者简介：
比尔·帕斯莫尔（Bill Pasmore）是哥伦比亚大学师范学院的实践教授，也是创新领导力中心组织领导力高级副总裁。他管理着自己的公司——帕斯莫尔咨询公司，也曾是奥纬咨询的合伙人。他拥有凯斯西储大学的博士学位，同时也是该校的终身教授。他是八本书的作者。
目录:

1. 什么是高级顾问？
2. 你的客户的世界

3. 你需哦需要知道的
第一部分：业务

4. 你所需要知道的
第二部分：心理学

5. 你所需要做的
第一部分：如何完成工作

6. 你所需要做的
第二部分：新客户获取

7. 你需要谁成为你的资源：评估你的优势和发展的需要
谢谢您的阅读！
请将反馈信息发至：夏蕊（Susan Xia）

安德鲁·纳伯格联合国际有限公司北京代表处
北京市海淀区中关村大街甲59号中国人民大学文化大厦1705室
邮编：100872
电话：010-82504406
传真：010-82504200
Email：susan@nurnberg.com.cn 
网址：http://www.nurnberg.com.cn
微博：http://weibo.com/nurnberg
豆瓣小站：http://site.douban.com/110577/
地址：北京市海淀区中关村大街甲59号中国人民大学文化大厦1705室，邮编：100872

电话：010-82504106，88810959，传真：010-82504200

网址：www.nurnberg.com.cn
- 1 -

