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每个人都在谈论它。但没人知道他们在说什么。
《2018年社交媒体营销行业报告》发现，只有10%的受访者强烈同意他们可以衡量投资回报率----然而他们中有一半人会投入更多的时间和金钱在社交媒体营销上，而不是削减。
百万富翁制造者丹·肯尼迪（Dan S. Kennedy）和营销策略师金·沃尔什·菲利普斯（Kim Walsh Phillips）这样说：如果你不把重点放在把流量转化成销售额上，你就等于把钱给烧了。
丹·肯尼迪和金·沃尔什·菲利普斯打开他们的剧本，向您展示如何停止作为一个社交媒体受害者不再接受“喜欢”和“分享”来作为回报你的时间、金钱和精力。而是开始利用你的平台，实现其真正的目的：
• 将被动内容转化为主动的转换工具
• 通过关注理想客户需求的社交媒体资料(而非产品或服务)，成功吸引潜在客户
• 制造那些把你引向他们网络的狂热粉丝
• 化利基为财富，瞄准你的完美前景，忽略那些“噪音制造器”（tire kickers）
• 利用社交媒体最大的秘密----线下营销
发现成功营销活动背后的原则，并开始从你的社交媒体策略中赚钱。
作者简介：
    丹·肯尼迪（Dan S. Kennedy）是一位战略顾问、咨询师、商业教练和六份商业通讯的编辑。他每年直接影响100多万名企业主，长期以来一直带领企业家创造7位数的收入并使他们成为数百万富翁。
    金·沃尔什·菲利普斯（Kim Walsh Phillips）是一位获奖的演说家、作家、营销员、播客和权威专业人士的首席执行官。
谢谢您的阅读！
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