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内容简介：
如果你在互联网上，你就是全球化的——枢纽点（HubSpot）的高管娜塔莉·凯利（Nataly Kelly）提供了一种创新的数据驱动模型，可以有利地扩大你已经拥有的国际影响力。
寻求扩张的公司过去会考虑“进入国际市场”，但今天从您创建网站的那一刻起，您就是全球化的了。在120多个国家开展业务的枢纽点（HubSpot），其本地化副总裁娜塔莉·凯利（Nataly Kelly）表示，现在的目标应该是市场集约化——即在现有的基础上进一步发展。
凯利的 MARACA 模型使公司能够通过查看三个关键测量领域来提取大量可用数据，以确定他们是否、如何以及在哪里扩展：
·MA：市场可用性——给定国家/地区的市场机会规模
·RA：实时分析——指示贵公司目前在该市场中表现的数据
·CA：客户可寻址性——衡量贵公司应对市场的能力，无论其规模大小
这本书基于凯利在枢纽点（HubSpot）和作为顾问建立全球业务的经验，但也包含了许多成功的不同规模的全球公司的例子，如爱彼迎（Airbnb），可画（Canva），达什莱恩密码管理（Dashlane），去学生在线辅导（GoStudent），脸书（Facebook），领英（LinkedIn），洛蒂娃娃（Lottie Dolls），网飞（Netflix），挑战者（Revolut），小组协作平台（Teamwork）和疾行视频会议（Zoom）。包括建立具有全球意识的企业文化的信息，这是发现国际增长机会的完整战略指南。
作者简介：
娜塔莉·凯利（Nataly Kelly） 是枢纽点（HubSpot）的本地化副总裁，HubSpot是世界上最大、最成功的客户关系管理 （CRM） 公司之一。她曾担任国际组织副总裁。她定期为《哈佛商业评论》（Harvard Business Review）撰稿，并著有《在翻译中寻找》（Found in Translation）。她曾担任财富500强公司和小型企业的国际战略顾问，以及西班牙语——英语翻译。她曾在厄瓜多尔基多和爱尔兰多尼戈尔生活过。
媒体评价：
“让你的公司走出去，让各种规模的企业都能走出去，从初创企业到规模化企业。”
——凯瑟琳·米特福德（Kathleen Mitford），微软公司副总裁
“《带领公司全球化：国际扩张新规则》是在数字时代建立全球业务的权威指南。”
——布莱恩·哈利根（Brian Halligan），枢纽点（HubSpot）联合创始人兼执行主席，
《入站营销》（Inbound Marketing）合著者
“每个有全球抱负的企业家都需要阅读这本书。”
——托普·阿尔图纳（Tope Awotona），卡伦德利（Calendly）首席执行官兼创始人
感谢您的阅读！
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