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中文书名：《销售心理：掌握健康的心态，实现最佳销售业绩》
英文书名：SALES PSYCHE: Mastering a Healthy Mind For Peak Sales Performance
作    者：Chris Hatfield
出 版 社：Lid Publishing

代理公司：ANA/Jessica 
页    数：240页

出版时间：2024年11月 

代理地区：中国大陆、台湾

审读资料：电子稿
类    型：经管

内容简介：

在无情的销售世界中，目标越来越大，拒绝可能一直伴随着你，你的思想损失往往被低估了。在充满挑战的销售世界里，这本书是一种变革性的资源。与专注于技能组合的传统手册不同，这本书深入研究了被忽视的心理和情感工具领域，培养了一种健康和高绩效的心态，这对于获得结果和发展销售事业至关重要。 

作者解决了销售中不言而喻的挑战，提供了重要的见解、故事和工具，以释放思想管理和培养成功的全部潜力。从克服局限的信念、重塑压力，到建立韧性、利用冒名顶替综合症和对抗倦怠——无声的销售杀手——这本书是任何销售人员的必备资源。事实上，《销售心理》 不仅仅是一个指南——对于任何想要建立成功和可持续职业生涯的销售人员来说，它都是一个全面的资源。

作者简介：

克里斯·哈特菲尔德（Chris Hatfield）是一名销售教练，他创立了Sales Psyche，该公司与世界上一些表现最出色的跨国公司和个人合作，包括元宇宙、软件销售部队和谷歌等公司。
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