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内容简介：

本书以新奥尔良为背景，讲述了一个来自街头、不成熟的年轻人，通过机智的玩笑失去了工作，却阴差阳错进入了销售领域——一个他完全没有准备好的职业。 
 
书中充满了音乐、娱乐、领导力课程和销售技巧，是一部短小而有趣的读物，无论是销售新手还是老手，都能从中受益。
  
无论是通用的“你的价格太高了”，还是“我要再考虑一下”，又或者是那些反复出现的具体问题，多年来，销售人员一直被客户的抗拒难题所困扰。
  
而本书将帮助您彻底解决这些问题，再也不用为此烦恼！ 


作者简介：

杰夫·C·韦斯特（Jeff C. West）是《意想不到的旅游指南》的畅销书作者，这本温暖人心的销售寓言荣获了Axiom商业图书奖铜奖。他还与丽莎·M·威尔伯（Lisa M. Wilber）共同创作了Axiom商业图书奖银奖图书，并入围了国家独立卓越奖（National Indie Excellence）和美国书节奖（American Book Fest Awards）。杰夫曾多次作为嘉宾出现在诸如《The Go-Giver播客》等国内外销售与领导力节目中。他拥有超过30年的成功销售与销售管理经验，其中包括21年的财富500强保险公司职业经历。他是备受各行业欢迎的演讲嘉宾，客户包括Aflac、Edward Jones、Link Staffing等。 

鲍勃·伯格（Bob Burg）是一位名人堂级演讲者，也是多部畅销书的作者，包括与约翰·大卫·曼（John David Mann）共同创作的国际畅销书《The Go-Giver》。该书已售出超过100万册，并被翻译成32种语言，被《Inc.》杂志评为“最具激励性的书籍”第10名，并入选HubSpot的“历史上最受好评的20本销售书籍”之一。鲍勃的职业生涯长达35年，他帮助大小企业更有效地传达价值、以更少的阻力以更高价格销售。他也是自由企业系统的坚定支持者，坚信一个人赚取的财富与他们服务的人数成正比。


媒体评价：

“这个迷人的故事让我从头到尾着迷。杰夫·韦斯特和鲍勃·伯格是讲故事的大师，他们将教育内容无缝融入叙述中，让学习变成一种冒险。准备好同时被启发、娱乐和教育吧。”  
——亚历山德拉·沃特金斯（Alexandra Watkins），Eat My Words创始人，《你好，我的名字叫Awesome》作者  

“这本书既令人愉悦又充满启发，它不仅触动你的心灵，还帮助你应对销售中的各种困难与挑战。我喜欢作者将音乐、娱乐、领导力与销售结合在一起，使之成为一部短小、有趣且发人深省的读物。”  
——丽莎·厄尔·麦克劳德（Lisa Earle McLeod），《有目的地营销》畅销书作者  

“杰夫·韦斯特和鲍勃·伯格结合了引人入胜的故事叙述和专业销售培训技巧，创造了一本高度娱乐性和教育性的书，不仅对‘销售’相关人士有帮助，对任何想提升沟通能力的人都大有裨益。”  
——阿特·索布恰克（Art Sobczak），《机智的电话》作者
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