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内容简介：

学习掌握提升个人收入的首要“杠杆”：销售。

历史上每一项伟大发明与进步的实现，都源于有人愿意用言语去推销某种东西。

无论你是想拓展业务、赚取更多财富，还是仅仅想过上更美好的生活，你都需要精通影响力之道。泰勒（Taylor）在这本书中分享的理念已经打造出数十个营业额达七位数乃至八位数的品牌。现在，他首次与你分享这一影响人类决策的大师级“原始资料”。

他凭借为近5000名客户进行培训、服务数十万顾客以及超过70万次电话销售的亲身经验，教你如何在不令人反感的前提下提升自身影响力。你不仅会在销售方面更上一层楼，还将学会与人建立联系的秘诀。本书涵盖各种模式、理念、框架和话术，是一本值得反复研读的指南，助你引导他人做出于己于人皆有利的决策。

学习销售不止在于说什么，更在于怎么说、何时说、何时保持沉默，以及最终开口时你所处的情绪状态。它关乎为客户代言，尊重客户。无论你是初涉销售领域的新手，还是寻求竞争优势的资深专业人士，这本书都能让你修炼到极致境界，让客户和消费者因你促成交易而向你致谢。
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