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内容简介：

荣登全球、直销及工业营销类新书榜首！

一项历时六年、涵盖135个国家超过2800名销售专业人士的深度研究，揭示了将顶级销售精英与普通人群区分开来的六大核心技能。了解成为唯一赢家的制胜秘诀！

在《卓尔不群的销售之道》(Strikingly Different Selling)一书中，富兰克林柯维公司(FranklinCovey)的销售绩效专家戴尔·梅里尔(Dale Merrill)、斯科特·萨维奇(Scott Savage)、詹妮弗·科洛西莫(Jennifer Colosimo)和兰迪·伊利格(Randy Illig)揭示了实现持续、可预测销售成功的秘密。

作者团队发现，大多数销售顾问和专业人士都认为自己与客户的互动非常出色。然而，高达70%的客户高管却认为与销售人员的会面是浪费时间。这一发现令作者们大为震惊。但对于那些“卓尔不群”(Strikingly Different)的销售精英来说，他们做到了六件事，从而持续超越竞争对手，并彻底改变了与客户的互动方式及最终成果。

从芸芸众“销”中脱颖而出，成为客户的必然之选。阅读《卓尔不群的销售之道：脱颖而出的六大核心技能，销量倍增》(Strikingly Different Selling: 6 Vital Skills to Stand Out and Sell More)，掌握这六大技能背后的精髓。

脱颖而出的六大核心技能：
1.  语言招牌，瞬间抓取注意力
2.  精彩预告，点燃客户兴趣
3.  回顾前瞻，建立客户信心
4.  价值凸显，成为不可或缺 
5.  挖掘需求，探寻价值缺口 
6.  识别信号，引导成交闭环

如果您曾受益于《SPIN销售法》(SPIN Selling)、《挑战式销售》(The Challenger Sale)、《人人都在销售》(To Sell is Human)、《成交的秘密》(The Secrets of Closing the Sale)或《从“为什么”开始》(Start with Why)等书籍，那么《卓尔不群的销售之道》(Strikingly Different Selling)将是您的必读之作！
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作者简介：

戴尔·梅里尔 (Dale Merrill)，富兰克林柯维公司(FranklinCovey)销售绩效业务全球董事总经理，《卓尔不群的销售之道》(Strikingly Different Selling)合著者及思想领袖。作为备受追捧的顾问，专注于帮助客户大幅提升收入与盈利能力。

斯科特·萨维奇 (Scott Savage)，在销售、领导力及谈判领域广受推崇的顾问、演讲者和意见领袖。三十余年来，为全球众多顶尖科技、制造、能源及产品公司的数万名高管、顾问及销售精英提供咨询、辅导和培训。
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