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内容简介：
比AI更精准，洪震宇「现场解决式」思考方案
任何场景与职场都能「活下来」的人类革新技能！

现场直接搞定！提问瞬间，就能准备好最佳解答！
５种独创思考　×　８个案例分析
无印良品、绿的家具、杜老爷、诚品讲堂……，各大品牌都在用的创意指南；
ESG、顾客洞察、创新提案、地方创生……，个人企业皆可运用的专属解方。
 
你是否也有过这样的挫折？
‧准备万全，却被一句「再想想」打回票；
‧提出创意与好提案，却无法说服同事或客户；
‧明明有好点子，却总是停留在发想草图阶段。
问题不在于你不够努力，而是缺乏在「现场」看准、说对、做成的能力。
　　
尤其在 AI 能生成文案、做出提案的时代，我们更该思考：
「什么才是人无法被取代的能力？」
这本书就是教我们学会这项能力，也就是「独创现场力」！我们都以为「有创意」是天赋、是直觉、是灵光一闪，但面对任何问题现场都能有最佳解的创造者，其实拥有一套清晰可练的底层能力。

洪震宇透过十多年在地方创生、内容设计、小区共创、教学培训等场域的实作经验，看穿问题背后的脉络、提问核心关键，并设计出一条能走下去的行动路径，萃取出最实用也最难被机器取代的思考落地法。

◆ 3阶段 × SMART 5力，从「定义→创造→传达」一次到位
【阶段1】定义价值（卧底思维）：走进现场情境，问出真正的问题。
【阶段2】创造价值（概念思维）：聚焦主题，长出现场可实作的创新。
【阶段3】传达价值（剧本思维）：设计情绪与体验，让方案说到心坎里。
这三个阶段，也都须结合运用SMART五力
＝情境脉络力 × 市场感受力 × 提问力 × 再定义 × 转化力。

◆ 不只纸上谈兵， 8 个真实案例 × 8 个小练习
‧极简也能与在地结合，「无印良品」如何让店面成为创生的据点？
・「杜老爷」如何翻新冰品口味与叙事，让老字号重新打动年轻世代？
‧无聊的企业刊物，「远东集团」是如何让它成为业界最佳宣传？
‧到处都有免费的讲座或在线课程，「诚品讲堂」如何吸引学生？
……更多案例与详细创意与落地过程，请看本书。
每个案例最后，还有任何人都能跟着发想实践的步骤化练习，教你把「被动接收」换成「现场出击」。
不论你是企划、营销、设计、公部门，还是正卡在瓶颈的专业工作者，
本书都能帮你在复杂现场中，读懂需求、创造革新价值与机会。
作者简介:
洪震宇
清华大学社会学硕士，作家、企业顾问与培训讲师。曾任《天下杂志》副总编辑与创意总监、《GQ》国际中文版副总编辑，是能将人文视角与商业实践紧密结合的创作者。

长期投入地方创生、风土设计与创意思考方法的研究与教学，以《风土经济学》获金鼎奖，被誉为「新品种旅行设计师」。近年专注于跨领域的企业与组织培训，透过「提问」、「叙事」、「写作」、「创意企划」等系统工具，帮助各类产业提升思考力、创造力与现场解决问题的能力。

着有《精准写作》、《精准叙事》、《精准提问》、《风土经济学》、《风土创业学》等多本畅销书，并于知识卫星、Hahow、遍路文化等平台开设热门在线课程。他以独特的人文底蕴与商业敏感度，持续探索如何让复杂的问题在现场被化解，成为企业、公部门与教育界的重要创意顾问。
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第三部：让独创变日常，养成持续升级的行动力
第11章：从内在突破，转换视角的三种修炼
切换三个让大脑重感新鲜的「开关」
弱势者无语的心声，需要「主动聆听」
第12章：活出热情与创意的十个心法
1问自己，就是第一步    
2自己的喜爱或烦恼，也是他人的喜爱与烦恼    
3当你什么都不是，就可以什么都是    
4练习不怕被讨厌
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结语  成为舞动之星，AI无法回答的三个问题
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