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内容简介：

《讨好型销售的自白》讲述了丽贝卡·基尔戴（Rebecca Kilday）从职业倦怠与挫败中走出，最终在独立销售领域获得清晰认知与成功的心路历程。 

凭借二十多年的丰富经验，丽贝卡意识到最有价值的经验并非来自模板或公式，而是源于反复尝试、不断摸索和坚持不懈。在这本真实而实用的指南中，她分享了自己遭遇拒绝、展现坚韧以及兼顾事业与母职的真实经历，并以自己的方式打造了一段蓬勃发展的销售职业生涯。 

通过富有共鸣的故事和深刻洞察，《讨好型销售的自白》介绍了“Sell INSPIRED”——丽贝卡设计的八步销售流程，旨在帮助个人摆脱千篇一律的销售策略，以更明确的目标、更强的信心和更深的情感连接来实现销售。 

本书非常适合身处男性主导行业的职场人士，或任何希望以更有意义的方式开展销售工作的人士，为个人与职业的成长提供一条清晰而充满力量的发展路径。 

作者简介：

丽贝卡·基尔戴（Rebecca Kilday）是一位屡获殊荣的销售专业人士、作家和销售培训师，拥有超过二十年的独立销售经验。在经历了多年枯燥无味的培训后，她发展出一种务实且以人为核心的销售方法，帮助自己建立了一家蓬勃发展的事业，并指导他人实现同样的成功。在她的首部著作《讨好型销售的自白》中，她分享了这一彻底改变职业生涯的创新流程。她与丈夫和两个儿子居住在田纳西州的查塔努加市。

媒体评价：
“丽贝卡确实非常出色。她与人沟通的能力、调动整个空间的影响力以及自信地领导团队，都令人惊叹。有幸与她合作，我亲眼见证了她深厚的销售专长。她创新的销售策略具有变革性，而她对初入职场者的真诚支持也令人鼓舞。丽贝卡不仅个人表现卓越，还能带动身边所有人共同进步，是一位无可替代的领导者和导师。” 

——拉切尔·比尔布雷（Rachell Bilbrey），Studio Bank 商业关系高级副总裁
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